
LETTRE D’INTENTION
VEUILLEZ SAISIR OU INSCRIRE CLAIREMENT À L’AIDE D’UN STYLO À BILLE FONCÉ; Nu Skin, 75 West Center, Provo, Utah, 84601
LE PRÉSENT FORMULAIRE PEUT ÉGALEMENT ÊTRE SOUMIS EN LIGNE.

Félicitations! Vous vous engagez à devenir un représentant de marque Nu Skin! Le respect du présent engagement vous permettra de 
maximiser le plan de rendement des ventes en vous offrant la possibilité de gagner des prime de développement et de leadership, ainsi que 
des primes de profit et de vente au détail, de distribution et de parrainage d’affiliés. Si vous avez des questions concernant ce formulaire, 
veuillez communiquer avec le service d’assistance aux affiliés de marque aux États-Unis au 1-801-345-9900 ou au CANADA au 
1-437-290-6380.

Je,  ID d’affilié de marque ,
 Nom (nom, prénom, initiale du second prénom)  Numéro d’identification de l’affilié de marque

soumets ma lettre d’intention indiquant mon désir de me qualifier en tant que représentant de marque. Je certifie par la présente que tous les 
produits que j’achète sont destinés à un usage personnel ou à la revente et qu’au moins 80 % des achats précédents (le cas échéant) ont été 
utilisés ou revendus.

Pour obtenir le statut de représentant de marque, je comprends que je dois satisfaire aux exigences de qualification et de maintien du statut 
de représentant de marque, comme indiqué ci-dessous.

Conditions pour être représentant de marque
1. Signez et envoyez la présente lettre d’intention à l’adresse indiquée ci-dessous ou soumettez-la en ligne sur V&G ou Nu Skin Stela. 
2. Effectuer un volume de ventes de groupe de 2 000 (dont 500 de votre propre volume de ventes à des clients directs) pendant la période 
de qualification.  
3. Si vous choisissez de vous qualifier sur une période de deux mois, vous devez atteindre un volume de ventes de groupe d’au moins 1 000 
(dont 250 de votre propre volume de ventes directes) chaque mois.

Remplissez ces conditions et vous deviendrez représentant de marque au cours de la prochaine période hebdomadaire. Pour continuer à être 
représentant de marque, vous devez satisfaire à la condition de maintien du statut de représentant de marque (2 000 volumes de ventes de 
groupe, dont 250 volumes de ventes de vos propres clients directs) chaque mois.

Pour en savoir plus sur la qualification et le maintien des représentants de marque, veuillez consulter le plan de rendement des ventes sur le 
site nuskin.com, dont les termes sont incorporés dans le présent document par référence.

Signature du demandeur principal Date (jj/mm/aaaa)

Signature du demandeur secondaire Date (jj/mm/aaaa)

Adresse municipale Ville État/Province Code postal Cellulaire/téléphone

(        )

Veuillez soumettre votre lettre d’intention au plus tard le dernier jour du mois au cours duquel vous comptez commencer la qualification. 
Vous pouvez soumettre ce document en ligne ou l’envoyer par la poste à l’adresse suivante :

A l’attention du : CMS, Nu Skin, lettre d’intention, 75 West Center, Provo, UT, 84601

Je souhaite entamer mon processus de qualification au cours du 
mois actuel ou futur de :

Date (jj/mm/aaaa)

J’aimerais recevoir une confirmation par courriel que ma lettre 
d’intention a été reçue à l’adresse suivante :

Courriel

Il n’y a pas d’obligation d’achat de produits pour devenir affilié de marque. Tous les achats de produits sont facultatifs. Nu Skin ne paie aucune prime pour 
le recrutement d’affiliés de marque. Les primes ne sont versées que lorsque les produits sont vendus.

Pour pouvoir prétendre à des titres ou à des primes, vous devez satisfaire à toutes les exigences du plan de rendement des ventes, y compris les ventes 
directes aux clients. Pour obtenir un résumé complet du plan de rendement des ventes, veuillez contacter l’entreprise aux États-Unis au 1-801-345-9900 
ou au CANADA au 1-437-290-6380 ou consulter le site www.nuskin.com.

Tous les représentants de marque doivent mettre en place des organisations de vente saines avec des ventes significatives aux clients directs et aux 
autres consommateurs.


